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Specifikom tychto $tatistik je, Ze nezahffiaju v sebe takzvané ,skryté ipadky“. Ide o firmy, ktoré boli
prepisané na ,biele kone“ (v praxi sa oficialne pouziva termin krizovy manazér), ktoré prestali vykonavat’
svoju cinnost’, ktoré boli vymazané ex offo (z Uradnej moci) alebo zanikli inym nestandardnym sposobom.

Firmy prepisané na krizovych manazérov maju spolocné znaky najma v tom, ze je takmer nemozné dorucit
im akUkolvek pisomnost’, zaroven zmenili nazov, sidlo, spolo¢nika a konatela a povodna spolocnost’ bola
extrémne zadlzena. Este horsie su firmy, ktoré navonok stale existuji, podavaju danové priznania,
preberaju postu, realne vsak nevykonavaju ziadnu ¢innost’ a kazdu statistiku obidu.

Firmy vymazané ex offo si spolo¢nosti vymazané z obchodného registra z dévodu, Ze nesplfiali zdkonné
nalezitosti na ich fungovanie. Napriklad spolocnost’ sa nezdrziava na mieste svojho sidla, nedodava do
zbierky listin Gc¢tovnu zavierku alebo nema Statutarny organ. Prakticky to znamena, ze ak o konkurz
poziadalo v prvom kvartali 2010 az 128 spolocnosti, mozno predpokladat, zZe inym ako standardnym
spdsobom ich v tomto obdobi skonéil rovnaky pocet. Zial, presna $tatistika sa v tomto viest neda a exaktné
Cisla neexistuju.

Konania v désledku insolvencie pribudaju

Vyvoj v druhej polovici roka 2010 nie je vsak o ni¢ optimistickejsi. Vlani ,kraloval“ v pocte konkurzov
kosSicky kraj, v tesnom zavese s presovskym. V tomto roku nemozno ocakavat,, ze by to bolo inak. Ked'ze
konkurzy maju rastlcu tendenciu, da sa predpokladat, ze v roku 2010 skonci tymto sposobom az 500
subjektov. V drvivej vacsine ide o spolocCnosti s rucenim obmedzenym, ale konkurz sa nevyhyba ani tym
velkym. V tomto roku zatial najvyznamnejsie insolvencné konania postihli Strojsmalt Nové mesto nad
Vahom a.s., VINICA a.s., Kovod recykling s.r.o. i bratislavského developera Vienna Gate s.r.o.

StUpajlcu tendenciu maju aj restrukturalizacie, kde sa podla niektorych odhadov neda vylUcit, ze oproti
minulému obdobiu zaznamenajl narast az o 500 percent! Samozrejme, najlepsie by bolo, keby sa ukazali
ako mylné. Prognozy, zial, urcite nemozu byt pozitivne, takze prilisny optimizmus by nebol namieste.
Situacia by sa vSak mala pomaly stabilizovat a mierne zlepsenie by sme mohli pocitit uz v priebehu roka
2011.

Neda tiez nespoment, ze kym v zahranici sa vytazok pre veritelov z restrukturalizacného konania bezne
pohybuje na Urovni cez 50 percent, na Slovensku toto percento malokedy prekroci dvojciferné Cislo a aj to
je otazne, ¢i vobec pride nejaka Uhrada od dlznika v restrukturalizacii. Restrukturalizaciu slovenski
podnikatelia stale neber( ako moznost’ ozdravit’ svoju spoloc¢nost’, znovu nastartovat’ jej likviditu a
stratené obchody, ale zostavaju vo viere, ze to zvladnu sami. Vysledkom je, ze do restrukturalizacii idu
firmy prilis neskoro a velmi ¢asto o mesiac ¢i dva vstUpia do konkurzu.

Cas hra proti veritelovi - treba dbat’ na rychlost’

Najpostihnutejsie oblasti zostavaju nad’alej doprava a na nu napojeni subdodavatelia, hutnicky priemysel a
najma stavebnictvo a nan naviazané firmy subdodavatelského charakteru. V tomto odvetvi je dnes
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najtazsia vymozitelnost’ pohladavok. Mimosudne inkaso tu v prvom kvartali dosahovalo vymozitelnost len
na Urovni do 40 percent.

Na vysoky narast pohladavok a zhorsujucu sa situaciu v stavebnictve niektoré spolocnosti promptne
zareagovali. Napriklad exekucéna s.r.o. odporucila klientom preventivne kroky vo forme zabezpecenia
pohladavky uz pri jej vzniku, a to kvalitnou zmluvou obsahujicou rozhodcovskl dolozku staleho
rozhodcovského sudu, s ktorym spolupracuje niekolko rokov. Takisto zefektivnila tok pohladavok a
vysledkom bolo, ze v druhom kvartali dosiahla pre klientov priemerni vymozitelnost’ na Urovni cez 70
percent.

Klienti si véak musia uvedomit, Ze ¢as hra proti nim. Preto treba dbat’ na rychlost. Cim star$ia pohladavka,
tym podstatne klesa jej vymozitelnost. Statistiky ohladom ¢asu po splatnosti a $ancou na vymoZenie si
jasné: 30 dni - 96 %, 90 dni - 82 %, 180 dni - 41 %, 360 dni - 27 %.

Kazdu zmluvu by mal zhotovit’ skiseny pravnik

Specialne v oblasti stavebnictva si treba dat’ zalezat' na tom, aby boli vietky podklady perfektne
pripravené, pretoZe pohladavka sa jednoducho méze zmenit’ na nekonecny pribeh. Ako to zabezpecit? V
prvom rade vybornou zmluvou. Ci ide o dodavku tovaru, v tom pripade Kipnou zmluvou, alebo o realizaciu
stavby, vtedy Zmluvou o dielo. Predstava, ze si firma sama napise vynikajucu zmluvu, je absurdna. Vv
tychto ¢asoch by mal kazdu jednu zmluvu pripravovat’ pravnik so skisenostami v odbore a dobrym know
how. Nie je niC neobvyklé, ked’ klient navstivi advokata, vypyta si jeho referencie, alebo sa spyta na jeho
skUsenosti v oblasti vymahania pohladavok.

Samozrejmost'ou by mali byt presné objednavky, faktury a dodacie listy. Odpordca sa tiez venovat’
osobitnu kontrolu a pozornost’ preberacim protokolom, ako aj v nich uvedenym zavadam. Pokial obsahuje
prvy preberaci protokol zavady, po ich odstraneni by mal byt d’alsi preberaci protokol bez zavad alebo
aspon s prilozenym zaznamom o ich odstraneni. Rovnako ak je zhotovitel z akéhokolvek dovodu v omeskani
s odovzdanim stavby ¢i diela, osvedcilo sa dohodnut’ s objednavatelom na novom termine, a to vzdy len
pisomnou formou.

Sposob ako predist’ problémom je aj preverenie si obchodného partnera. Na Slovensku existuje mnozstvo
databaz, pricom cena za takéto preverenie sa pohybuje v rozmedzi od 20 do 100 eur - podla poskytovatela.

Informacie tohto druhu uz stihli mnozstvu klientov usSetrit statisice eur.

Autor je konatelom spolocCnosti exekucnd s.r.o.
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